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Toekomstige bouwtrends uit het
standpunt van Renson
productleverancier/ontwikkelaar.

Case 1:
Prefabricatie van een erker — zicht op de ontwikkeling
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Project per project
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Fine turing of ail betwesn
design drawings
aprovai of design drawings

Production
production side guides
assembly
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Renson products

Parameteriseren -BIM

Gemonteerd in atelier
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Bouwindustrialisatie: Prefabricatie en BIM
kan hier oplossing bieden.




Stakeholders

Eindgebruiker /bouwheer Architect Aannemer
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Tijdlijn

2016

Scoping




Tijdlijn

2016 2017

Scoping Proof of concept




Tijdlijn

2017 PAON R

Proof of concept Development




Tijdlijn

2016 2017 2018 1019

Scoping Proof of concept Development

Eerste projecten




Gespreide oncontroleerbare kosten

Aannemer giet vloerplaat verder
Schrijnwerker zet er ramen op
Timmerman maakt dakje

Gevelbekleder isoleert en bekleed de rand
Dakdekker maakt dakje waterdicht

Glas wordt erin geplaatst

1 gekende kost

1 gespecialiseerde uitvoerder hangt het element




Een proces van weken zo niet maanden

D 4

Een installatie die een dag duurt




Een oncontroleerbaar proces
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~ 1 aanspreekpunt — de leverancier van het geheel










Toekomstige bouwtrends uit het
standpunt van Renson

productleverancier/ontwikkelaar.

Case 2:
A brave new world: Digitalisation
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Ondertussen....

é Top 5 Publicly Traded Companies (by Market Cap) . Tech . Other

2006
$446B $383B $3278B $293B $273B
o o
PetroChina Shell
$406B $376B $277B $237B $228B
2016

eoe

$582B $556B $452B $364B $£359B




Innovatie: Time for a digital path
Step 1: connected Renson products

Value #
Just a connected product

Customer value

Data analytics

wones Runson 0
&« &4 Bedroom

The air quality in this
room is excellent!

Connectivity

Sensor / actor

Experience




Innovatie: Time for a digital path
Step 2: connect everything

OpenMotics wordt onderdeel van Renson

Kristof Van der Stadt 04/07/18 om 10:33 - Bijgewerkt om 10:54
is hoofdredacteur bij Data News Bron: Datanews

De Waregemse ventilatie- en zonweringspecialist Renson neemt OpenMotics over.
OpenMotics levert een cloudoplossing rond gebouwautomatisatie: het 'smart
home'.
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We believe building
automation should be as
basic as electricity!



Extendible

O p en M Oti CS Using the marketplace

Open Platform Solution
Cloud based

Open platform

Intuitive usage
Grandmother-proof

@)
Affordable hardware
DIN-rail mounted
Open Source
No vendor lock in
No closed system
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Shared & individual needs

 Example collective controls in the market today:

TC Manager
Dashboard Controfiing Inspecting Anzlysing :
Please select a node from the tree A
A aams
i STU1> Technische ruimiz> SN-1245003084> buchibehandeling>Lbk . - (0]
Time - @
Setfings | Eventlog | Doamentation @
{} Installation =
B & s

B (] Techische nimte
B @ sw1mexsos
H [ Mgemeen
B [ warmie opwekiing
& ket anuit
B [ redatoren
B [ Luriberangeing
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B [ Kentoor
B [ TestAam 0l
H (@] xantoar
B [0 Kelger

o

Q Rooms & Scenes

g Hardware




* Example individual controls in the market:




Shared & individual needs: Open Motics

Best for Both Worlds A —

Duteowd | LgNWOMAS  Themestas Gy Seng  Cougnon Gaeway: onina
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o [

Living Room 21.0°C/2s0C % Keuken 208°Crausc

& Wasplasts 18.0°C/usc © lokom Crunc

€ MasterBedroom  15.0°C/z25°C %  Speelkamer 150°Cimsc

Dashboard  Lights/Outputs ~ Energy  Settings  Configuration * SaapkamerNick 150°C/auac »  ShapkamerElse 150°Crmac

«  Badkamer 1 16.0°C/2a0°C % Badkamer3 150°Ci350°

Tigs: | Powerinodules’  Hiskry % Buraut 150°C e «  Bumauz 150 0
€ Warm Water oft

Lampiris

<WN B
2iF-5¢ 2 = 0 =x 1 0 ez

Tag usage < power > & — ey
Usage V) = I . o |
; ; " : L.
: ] Nelcome to
e L]

OpenMotics

o

o
T

ovenics [N

Outdoors I 08s

Outlets
N

Servers 18341

Upstairs

120 140 160

g

40 0 80

o
3

Show alltags | | ¥ Appliances | @ Downstai's @ Gas | @ Heating | Kitchen | & Lights & Muttimadia
 OpenMotics ¥ Outdoors I Outiets & Pump | ¥ Servers ¥ Upstairs ¥ Upstairs




Innovatie: Time for a digital path, we just started

Experience

®

Customer value

Data analytics

1 jaar Connectivity

10 jaar Sensor / actor

Product

110 jaar

OE
Experience py——
C ealthy spaces



